
لة10 سئ بأ سكعلىطرحهايج ف لن ب رادق ي أسواقمنالاست

ملة يالج الصينف

ا ذ تَإ روعصاحبكن ،مش اري دَّلاتج ُ نَّكب مًاأ رتعيدحت ظ يالن اراتكف ي ةخ دالإداريّ طةتحديثعن خ

،الأعمال ة ويّ لالسن ذ ب هدكقصارىوت يج حثف كارعنالب ف ديدةأ يزعلىتساعدكج منعملكتعز

لال يعخ اتب تج ،من ديدة عادةحتىأوج إ رب ظ يالن ةف ي يج رات ةالتسعيراست اصَّ ،الخ ك لكب اوذ حثً ب

ةقدرةعن سيّ اف ن ر.ت أكب

ا بلهذ ماالسب درُبّ ارتج ي رادالأنسبالخ ي ملةأسواقمنالاست يالج .ف ن االصي يلاهذ عدميعن

ود ةوج يّ كوكأ اوفأوش أكيد،مخ الت اب قدولهذ اف يلكأعددن اف الهذ مةالمق ائ أهمق لةب التيالأسئ

ب سكعلىطرحهاعليكيج ف لن ب اذق راراتخ يالق هائ رادالن ي الاست ،أسواقمنب ملة تعرّفالج لن

ها معًا.علي
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صائصهيما.1 تجخ يراده؟المرادالمن است

ما درُبّ ق َّتعت ن ةأ اب ج الإ ،سهلةالسؤ حة بولكنوواض ر،أنيج صائصتحذ خ تجف اتهالمن بوصف يج

ايةتحديدها عن .ب ة امَّ دت اذعن يقراراتخ هائ أنن ش اتب تج يرادهاتريدالتيالمن ملةأسواقمناست الج

ي ،ف بالصين دإعدادعليكيج ن صائصلتحديدمست تجخ دقةالمن ،ب م،وتحديدكاملة ،الحج واللون

، ن عار،والوز ةوالش .وطريق ليف غ الت

ة اف الإض لىب ،إ لك بذ يحعليكيج ميعتوض هج اصيلهذ ف لالت ب دءق عالب ي تصن ،ب تج االمن ً ب ن ةتج لأيّ

تكاسات ،ان ملة نَّحيثمحت راءإ ج يراتإ ي غ اءالت ن ث ةأ يععملي كرةليستالتصن يدةف دًا،ج ب روقدأ ث ؤ ت

ا ً ائجعلىسلب ت ةالن ي هائ .الن المتوقعة

اتعددكم.2 تج يرادهاالمرادالمن ملةأسواقمناست ؟الج ارة ت المخ

ةتعتمد اب ج اإ الهذ اماعلىالسؤ ذ تجكانإ ديدًاالمن الا،أمج ذ اكانوإ ً يمدرج الوجف ركةكت الش

اص ل.منالخ ب ق

ا ذ تجكانإ ا،ومحدّدمعروفالمن قً نّمسب إ اتف ان ي عب ي االب يستساعدن ةالأعدادتوقعف منالمطلوب

. ات تج مّاالمن اأ ذ تجكانإ ديدًا،المن لمنسيكونج ض اءالأف ش ن طةإ ةخ ي ةتسويق اريّ محكمةوتج

دير ق اتالمطلوبالعددلت تج رللمن أكب ةب .مندرج الدقة

م ودأنّرغ ةكمياتوج ي اف ةإض اطي ي ياحت ،منالمستودعاتف تج االمن ً وف ادمنخ ف ،ن ون ز ولكنالمخ

ب كّرأنيج ذ ت َّن ن ضالدورانمعدلأ ف خ االمن ً الب ديماغ لىيؤ جإ ائ ت ةن .عكسي ة ي سلب



لهل.3 ض فالأف كيُّ تجسعرمعالت مالمن عديلأ يعسعرت ادًاالب ن ؟لأساساست ة كلف الت

ة اب ج اإ الهذ دةالسؤ وعًامعق تهتعتمدحيثما،ن اب ج اتعلىإ اب ج لةإ رى،أسئ لأخ المث قالسؤ الساب

"،"عدد ات تج ةالمن ي يج رات ططالتيالتسعيرواست لاعتمادها.تخ

ادتكُلّما ةز اتكمي تج ضالمستوردةالمن ف خ ركاتكلليستولكنالوحدة؛سعران مستعدةالش

مارات ث مةللاست خ راءدونالض ج ارإ ب ت تجأولياخ ولهمدىوتحديدما،لمن ب الق ب يعليهوالإق ف

. السوق

علكيف.4 ج يأ تج امن ً ز مي يريعنمت ؟منغ سين اف المن

ي ،ف ة ق ي ةتعرفحتىالحق اب ج اإ الهذ امًاسيكونالسؤ لاًعليكلز وَّ منأنأ َّتؤ أن راءب اتش تج المن

ملةأسواقمن يالج يلاالصينف نّكيعن ،علىقادرًاتكونلنأ سة اف ديمأوالمن ق اتت تج من

صصة اتمخ عذ .طاب صي خ ش

ا ً الب ىماغ ش ركاتتخ رادالش ي ملةأسواقمنالاست يالج االصينف ً وف زعلىقدرتهاعدممنخ ي تمي

ها ات تج ركاتعنمن رىالش يالأخ القطاع.ف

ك زأنيمكن ميّ اتكت تج لالمنمن اصيلتحديدخ ف صائصت تجخ رادهالمرادالمن ي أسواقمناست

، ملة لًاالج ض احأنّعنف ج تجن الالمن ب ةعلىيعتمدعليهوالإق ي يج رات ،التسويقاست ة از والتيالممت

ي ف مةتض ي ةق ي اف .للعلامةإض ارية التج

اجهل.5 ييحت تج لىمن ةإ اف ض عليماتإ ،ت ة ي اف ض ؟دليلمثلإ عليمات الت

ب دِمتعرّفأنيج صائصالمستخ ،بخ تج ةالمن اف الإض لىب كرإ ةذ يّ ةمعلوماتأ ي اف حولمهمةإض

، تج ل:المن ةمث ،طريق عليمات يراتأوالت دام،تحذ رالاستخ ي .وغ لك ذ

ك مةتطلبأنيمكن هترج عليماتهذ ةمنالت ي ن ةالصي ،للغ ة يّ ةأوالعرب عان مالاست مترج .ب محترف



تمنكم.6 يالوق ن اريمكن تظ ؟وصولان تج المن

يراد اتاست تج ملةأسواقمنالمن يالج يالصينف متعيعن اتالت ز ممي ،ب يالسرعةولكنعديدة ف

تجعلىالحصول ها،منليستالمن من بض عأنويج اتض يالأمرهذ انف االحسب ً ب ن يللوقوعتج ف

كلة ادمش ف ونن ز .مخ ات تج المن

االمهممن ً يض ةأ ديريالوقتمعرف ق اتلوصولالت حن ،ش ات تج سَولاالمن ن نّكت هقدأ اكلتواج مش

رى بأخ رتسب أخ ،وصولت ات تج لالمن ،مث مارك اكلأوالج يمش ودةمعاييرف .ج ات تج بالمن أنيج

عدًاتكون .لأيمست طارئ

تهوما.7 اليالوق دءالمث يقلب طب ةت ي يج رات ؟التسويقاست تج للمن

دًاتدركأنعليك ي اروقتأنّّج تظ يمهمًادورًايلعبالطلبان ةف طيطعملي يالتخ يج رات الاست

.للحملات ة يّ يلاالتسويق غ ب ن دءي ةب كرًاالتسويقعملي لمب ب تجوصولوق وقتالمن قدطويل،ب ف

،المستهلكينسى تج هولنالمن ديطلب ماوصوله،عن ر.مكانمنعليهيحصلورب آخ

ريقلديكهل.8 صصعملف يمتخ الف ارةمج ؟التج ة الدولي

ينتحدّدأنعليك ف ولينالموظ عةعنالمسؤ اب راءعملياتمت ،الش ة ي ارج ةالخ فومعرف يالموظ الذ

تولى دارةسي رياتإ ت .أسواقمنالمش ملة الج

لكأنالمهممن ايمت فهذ رةالموظ ب ةخ ن يمعي الف اومستوىالمج صصمنعاليً يالتخ الف مج

دارة ،المستوىعلىالأعمالإ يتحديدًا.الصينومعالدولي ايكنلمحالف فهذ ودًا،الموظ موج

لمنسيكون ض ةالأف عان مساعدةالاست ةب ي ارج دةمصادرمنخ .مسان صصة متخ



دكيف.9 ج ؟الموردسأ اسب المن

عدُّ اريُ ي ت رمنالمورديناخ اكلأكث يوعًاالمش دش اذعن رادقراراتخ ي ملةأسواقمنالاست يالج ف

، نّّحيثالصين اإ رارهذ ديالق مّايؤ لىإ احإ ج روعكن احًامش ج اهرًا،ن اكلعدّةحدوثأوب مش

ة الي ت علمت ةتج يرادعملي ةكلهاالاست دة.عملي معق

ةعدم يدةالمعرف أسواقالج ملةب يالج ديقدالصينف لىيؤ لإ ش بحاثف ،أ روالتيالسوق توفّ

ةالقدرةحولمعلومات سي اف ن ار.للمُورّدالت ت دماالمخ ارعن ت ركةأوالموردتخ عةالش ،المصن طأ الخ

اكلمنالعديدستحدث .المش للأسف

مةلديكهل.10 ائ ةق ياطي الحلولاحت ديلةب ططالب ؟والخ ة الطارئ

َ ّ ن زإ هي مةتج ائ ةق اطي ي ديلةللحلولاحت ططالب ةوالخ يمهمًادورًاتلعبالطارئ احف ج ةن عملي

راد، ي يوالتيالاست ودهاعدمحالف ركةتمرقدوج تكاسةالمستورٍدةالش ان رةب ي تعرضكب وت

ر سائ .لخ رة ي كب

ة راءعملياتمراحلمعرف ةالش دًاالدولي ي يحج ت كلاتتوقعلكت ملةالمش طيطالمحت لحلهاوالتخ

ا. قً مسب

يرًا… خ اكأ عهن الطب بالعواملمنالعديدب هاالواج دمراعات يرادعن ملةأسواقمنالاست يالج ف

، بالصين ركاتعلىويج كاملالاستعدادالش هاب يت هوز ةمعللتعاملج رب راءتج لالش ض أف كلب ش

. ممكن
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